RUSSLAND / INDUSTRIE

Deutsche Geriisthersteller rechnen mit guten Geschiften

Bau von Pipelines und Sportstétten sorgt fiir Impulse / Prasentation auf Moskauer Baumesse / Von Gerit Schulze

MOSKAU (NfA/gtai)--Fiir deutsche Geriisthersteller bleibt der russi-
sche Markt auch in der Krise ein interessantes Absatzgebiet. Zwar ist
die Bauwirtschaft stark eingebrochen, doch gerade die groBen Indus-
triekonzerne haben immer noch Bedarf an neuen Geriistsystemen.
Auch im Sportstittenbau und im Event-Segment sehen die Hersteller
gute Geschiftschancen. Allerdings haben sie mit hohen Einfuhrzollen
und Billiganbietern aus Russland zu k&dmpfen.

Deutsche Geriisthersteller machen
in Russland weiterhin gute Geschif-
te. Im Jahr 2008 haben ihre Liefe-
rungen an Geriist-, Schalungs- und
Stiitzmaterial aus Stahl nach Anga-
ben der Zollbehorde ein Volumen
von knapp 24 Mio USD erreicht.
Das war ein leichter Zuwachs von
1% zu 2007. Insgesamt sind Russ-
lands Importe in diesem Seg-
ment sogar um ein Drittel auf iiber
100 Mio USD gestiegen, wovon
besonders die Ukraine und die Tiir-
kei profitiert haben.

Stahl ist das dominierende
Geriistmaterial

Der russische  Gesamtmarkt
fur Bau-, Fahr- und Bockgeriis-
te erreichte 2008 nach Anga-
ben der Marktforschungsagentur
Research.Techart eine Grofie von
rund 10 Mio Quadratmeter Fassa-
denflache. Das Wertvolumen lag
demnach bei 6 Mrd RUB (242 Mio
USD); der Importanteil ungefihr
bei einem Drittel. Dominierendes
Geriistmaterial bei der Nachfrage
ist Stahl mit 80%.

Im laufenden Jahr werden die
Geschifte allerdings einen krifti-
gen Einbruch erleben. Schlieflich
sind die Bauleistungen in Russland
in den Monaten Januar und Febru-
ar gegeniiber dem Vorjahresmona-

ten um ein Fiinftel abgerutscht. Die
Analysten von Research.Techart
gehen davon aus, dass der Gertist-
markt bis auf ein Volumen von 2
Mio gqm zuriickgehen konnte und
damit nur noch einen Bruchteil des
Vorjahreswertes erreicht.

Dennoch haben sich auf der jiings-
ten Moskauer Fachmesse Hard-
ware & Tools im Rahmen der Bau-
messe Buildex gleich drei deutsche
Geriisthersteller prisentiert. Darun-
ter war auch einer der Weltmarktfiih-
rer, Layher. Wie Pawel Owsjanikow,
bei Layher zustindig fiir die Ent-
wicklung des russischen Marktes,
erklirte, stagniert das Geschift der-
zeit vor allem im Wohnungsbau.

,,Gerade bei kleineren Gebiuden
fallen Investitionen in den Gertist-
bau ins Gewicht. Da greifen die
Bauunternehmen dann lieber auf
die billigen russischen Produkte
zuriick, die nicht so hohe Sicher-
heitsanforderungen erfiillen®, sagt
Owsjanikow. Dagegen kidmen Auf-
trage nach wie vor von grolen Roh-
stoffkonzernen wie Lukoil, Trans-
neft oder Gasprom. Die haben ihre
eigenen Bauabteilungen und ver-
trauen unter anderem beim Pipe-
linebau bevorzugt auf hochwertige-
re Gertiste.

Gute Perspektiven sieht Owsjani-
kow im Schiffbau und in der Flug-
zeugindustrie. Diese beiden Bran-
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chen will Russlands Regierung mit
Milliardenhilfen durch die Krise
bringen und ihre Produkte fit fiir
den Weltmarkt machen. Dafiir brau-
chen die Schiffs- und Flugzeug-
werften allerdings auch moderne
Geriistsysteme, so dass hier neue

schen Plettenberg. Export-Manage-
rin Cristina Valentin da Silva sieht
die Qualitdt der deutschen Geriiste
und die Verzinkung als beste Argu-
mente fiir den Verkauf in Russland.
Beim Einsatz in der Rohstofffor-
derung zum Beispiel sind die rost-
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Auftrige fiir westliche Hersteller zu
erwarten sind.

Ein weiteres lukratives Geschifts-
feld sind nach Meinung von Exper-
ten Tribiinen, Podien und Biih-
nen, fiir die ebenfalls Geriistbauer
die entsprechenden Produkte lie-
fern. Russland plant in den kom-
menden Jahren eine ganze Reihe
internationaler GroBereignisse, bei
denen moderne Geriisttechnik ein-
gesetzt werden muss. Dazu zih-
len die Olympischen Winterspie-
le 2014 in Sotschi, der Asien-Pazi-
fik-Gipfel (Apec) 2012 in Wladi-
wostok oder die Sommer-Universi-
ade 2013 in Kasan. Bei diesen Ver-
anstaltungen will Russland sich der
Welt als modernes Land présentie-
ren und pumpt umgerechnet iiber
17 Mrd EUR in die Austragungsor-
te. Anfragen fiir den Biihnenbau in
Sotschi gehen laut Layher-Manager
Owsjanikow schon jetzt ein.

Erstmals auf der Baumesse in
Moskau prisentiert hat sich die MJ-
Geriist GmbH aus dem sauerlindi-
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freien und langlebigen Produkte
aus Deutschland Favorit der russi-
schen Auftraggeber. Aber auch bei
Hochhausprojekten im Wolken-
kratzervierte] Moscow-City kamen
MIJ-Geriiste schon zum Einsatz. ,,In
Russland gibt es immer noch viel
Geld“, hat da Silva in den letzten
Wochen beobachtet. Besonders die
Unternehmen, die vom Staat finan-
ziell unterstiitzt werden, seien der-
zeit als Kunden interessant.

Geriiste aus Westeuropa
halten fiinfmal so lang

Nach Angaben der Vertriebsexper-
tin haben westeuropiische Geriiste
eine Lebensdauer von 20 bis 25 Jah-
ren und halten damit im Schnitt fiinf-
mal so lange wie russische Modelle.
Diese Rechnung miisse den Kunden
in Russland klar gemacht werden.
Hinzu kommen die hohere Sicher-
heit und der schnellere Aufbau durch
innovative Stecksysteme als Konkur-
renzvorteile.

Trotzdem greifen russische Bau-
unternehmen gerade in Zeiten lee-
rer Kassen und erschwerter Kredit-
aufnahme lieber zu billigen einhei-
mischen Produkten.

Um den Zahlungsschwierigkeiten
seiner Abnehmer in Russland entge-
gen zu kommen, setzt Layher zum
Beispiel zunehmend auf das Ver-
mietungsgeschift. Die Abwicklung
erfolgt iiber einen Vertriebspart-
ner vor Ort. Wie die Experten von
Research Techart ermittelt haben,
entfallen etwa 40% des russischen
Geriistmarktes auf gemietete Tech-
nik. Vorteile fiir die Baufirmen:
keine Lagerkosten und flexible
Bedarfsanpassung. Dagegen spielt
Leasing im russischen Geriistbau
bislang kaum eine Rolle, erklidren
Marktteilnehmer. Da sich ein Grof3-
teil des russischen Baugeschifts im
Graubereich abspiele, konnten Lea-
singgeschifte iiber Banken kaum
vermittelt werden.

Wegen der relativ hohen Trans-
portkosten und langen Wege in
Russland konzentrieren sich deut-
sche Gertiisthersteller in der Regel
auf den europdischen Teil des Lan-
des. Eine Lieferung hinter den Ural
rentiert sich meist nicht. Die Befor-
derung der Geriiste von den deut-
schen Werken bis zum Zolllager
Moskau kostet laut Marktteilneh-
mern 7 bis 8% des Gesamtpreises.
Erschwerend kommt hinzu, dass
Russlands Zollpolitik die einheimi-
schen Geriisthersteller vor Import-
ware schiitzt und hohe Zollsitze
von 15% verlangt. AuBerdem fillt
eine Einfuhrumsatzsteuer von 18%
an. Deutschland war in den letz-
ten Jahren das bedeutendste Lie-
ferland fiir Geriistsysteme. Zu den
wichtigsten russischen Produzen-
ten von Baugeriisten gehoren Rins-
troi, Balaton, Mekos, Megastroiser-
wis und Metakon.
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