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Комбикормовый 
баланс
Темпы роста отрасли замедлились
Прошедший год для производителей кормов был неоднозначным. 
С одной стороны, произошло снижение цен на основное сырье — 
зерновые, масличные, шрот, с другой — были перебои с поставками 
иностранных кормовых компонентов, из-за чего компании-
импортеры несли убытки. Объемы производства продукции 
увеличились, пусть и не так значительно, как ожидалось 
ранее. В то же время доля кормов в себестоимости 
готовой продукции впервые за долгое время 
заметно снизилась — со средних 70 % 
до 55–60 %.

→ Елена Долбунова
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П о данным Росстата, объем 
производства комбикор-
мов в 2025 году увеличил-
ся на 1,2 %, до 36,8 млн т. 

Это намного ниже ожиданий отрас-
левых союзов, обращает внимание 
основатель аналитического агент-
ства «Савкина Эксперт Групп» Лю-
бовь Савкина. Ранее прогнозировался 
прирост до 5 %. «В целом год для кор-
мовой отрасли был достаточно слож-
ным», — констатирует она. 

В разрезе сегментов наибольшую 
прибавку показали корма для сель-
скохозяйственной птицы — на 1,5 %, 
до 17,1 млн т. Производство кормов 
для КРС по итогам прошлого года 
расширилось относительно 2024-го 
на 1 %, до 3,2 млн т, а для свиней — 
на 0,6 %, до 16,2 млн т. При этом актив-
но развивалось производство нише-
вых комбикормов, отмечает эксперт. 
Так, для лошадей объемы увеличились 
почти в 10 раз, до 9,5 тыс. т, для дичи — 
на 16,9 %, до 2 тыс. т, для рыб — на 125 %, 
до 116 тыс. т. 

Главные 
производители — 
агрохолдинги
Кормовая отрасль в 2025 году работала 
в соответствии с формируемыми за-
просами от животноводов и птицево-
дов, комментирует исполнительный 
директор Национального кормово-
го союза Сергей Михнюк. Степень за-
грузки производственных мощностей 
находилась в среднестатистических 
пределах. «Практически весь объ-
ем выпускаемых кормов вырабаты-
вался под внутренний рынок, кото-
рый и формировал степень загрузки 
комбикормовых площадок в соответ-
ствии с актуализированными произ-
водственными планами животноводов 
и птицеводов», — объясняет эксперт. 
Эксперты НКС дают более высокую 
оценку прироста производства, чем 
Росстат, — на 4 % относительно 2024-го.

Среди основных трендов, которые 
наметились в прошлом году, Савки-

на выделяет локализацию выпуска 
ключевых кормовых добавок, уси-
ление конкуренции и сжатие рынка 
на фоне снижения маржинальности, 
консолидацию смежных отраслей, 
когда процессы M&A в животновод-
стве косвенно влияют на поставщи-
ков кормов и кормовых решений. 

Ведущий аналитик маркетинговой 
группы «Текарт» Евгения Пармухи-
на тоже напоминает, что положение 
комбикормовой отрасли тесно связано 
с ситуацией в животноводстве. Хотя 
в 2025 году увеличилось лишь пого-
ловье свиней, продуктивность в ос-
новных животноводческих сегмен-
тах продолжала расти. «Не последнюю 
роль в этом играет питание, увеличи-
вается потребление различных функ-
циональных кормовых компонентов. 
Количественный и качественный 
рост в животноводстве, собственно, 
и обеспечивает развитие кормовой 
отрасли», — считает эксперт. 

Принципиально новых трендов 
на рынке кормов не появилось, раз-
витие происходило в рамках ранее 
наметившихся векторов, делится 
наблюдениями Пармухина. Само
обеспеченность рынка высокая, пре-
имущественную долю в выпуске 
кормов занимают агрохолдинги, не-
зависимые производители увеличи-
вают выпуск продукции для нишевых 
направлений — как в рамках массо-
вых сегментов, так и в более свобод-
ных нишах. «К числу трендов рынка 
можно отнести производство комби-
кормов преимущественно для соб-
ственных нужд с небольшой долей 
свободного рынка, стремление к ло-
кализации производства критиче-
ских компонентов, нестабильность 
цен на компоненты, повышение ри-
сков из-за приостановки обращения 
определенных видов кормовых доба-
вок на территории России», — до-
бавляет она.

Для комбикормового направления 
«Сибагро» прошлый год стал успеш-
ным. В 2025 году компания выпусти-

ла 1,5 млн т комбикормов. Примерно 
90 % этой продукции было использо-
вано на собственные нужды, а осталь-
ные 10 % проданы сторонним поку-
пателям. «Нашу стабильную работу 
обеспечил своевременный переход 
на импортозамещающее сырье из дру-
жественных стран, — рассказыва-
ет исполнительный директор «Сиб
агро» Виталий Павлюк. — Это помогло 
избежать перебоев в производстве». 
Сейчас холдинг увеличивает выпуск 
комбикормов для продажи. Ключе-
вые продукты — это корма для сви-
ней, птицы и крупного рогатого ско-
та, уточняет руководитель.

Объем производства комбикормов 
группой агропредприятий «Ресурс» 
по итогам прошлого года составил чуть 
более 2 млн т. Бо́льшую часть в общем 
объеме занимают корма для птице-
водства. Помимо этого, компания де-
лает корма для собственного живот-
новодства, а также для коммерческой 
реализации по отдельным, в том чис-
ле уникальным, рецептурам, сообща-
ет ее представитель.

Заводы группы «Черкизово» в про-
шлом году произвели 3,1 млн т комби-
кормов, что на 4 % больше показателя 
2024-го. Увеличение связано с приоб-
ретением комплекса предприятий 
в Тюменской области, включающего 
комбикормовый завод в поселке Го-
лышманово. Структура производства 
при этом не изменилась. Из выпущен-
ного объема сторонним предприятиям 

Млн т	 ИСТОЧНИК:  РОССТАТ

Приросты снизились
Объем выпуска комбикорма  
всех видов в России

2021 2022 2023 2024 2025

32,3
34,4 35,2

36,3 36,8
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было продано менее 300 т кормов. Главным трендом в от-
расли остается продолжающаяся автоматизация и робо-
тизация всех этапов производственного процесса, добав-
ляет представитель «Черкизово».

Вызовы и успехи отрасли
Основные сложности, с которыми столкнулись участни-
ки рынка кормов и кормовых добавок в 2025 году, — це-
новая и логистическая волатильность на фоне резких 
колебаний курса валют и затяжного падения цен у ки-
тайских поставщиков, акцентирует внимание Савкина. 
«Долгая доставка товаров приводила к ситуации, когда 
на складе в России они уже стоили дороже текущей спо-
товой цены в КНР, и покупатели тре-
бовали пересчета», — поясняет она. 

Были и регуляторные риски. На-
пример, участились случаи внезапной 
приостановки обращения некоторых 
кормовых добавок — метионина, хо-
лин хлорида, витаминов по результа-
там проверок, рассказывает эксперт. 
Импортеры зачастую узнавали об от-
зыве регистрации уже после прибы-
тия груза на границу, неся огромные 
убытки, знает она. Так, по информа-
ции, опубликованной на сайте Россель-
хознадзора, с 8 января по 22 августа 
2025 года подведомственным РСХН 
Всероссийским государственным 
Центром качества и стандартизации 
лекарственных средств для живот-
ных и кормов в 150 образцах товаров 
иностранного происхождения были 
выявлены несоответствия различ-
ного характера — от расхождений 
по сырьевому составу до нарушений, 
связанных с содержанием витами-
нов, аминокислот и микроэлементов. 
Нарушения были найдены в продук-
ции в том числе из Франции, Венгрии, Бельгии, Германии, 
Нидерландов, Великобритании, Финляндии, Индии, Рес-
публики Корея, Малайзии. 

Кроме того, поставщики сталкивались с давлением со 
стороны потребителей (животноводов), продолжает Сав-
кина. С одной стороны, ситуация с сырьем для кормления 
животных выглядит стабильной: запасы зерна достаточ-
ны, рынок кормовых добавок насыщен, и цены на них 
находятся на приемлемом уровне. Однако общий эконо-
мический фон для животноводов складывается тяжелый, 
ведь резко выросли затраты на логистику, энергоносите-
ли, ветеринарные препараты, оборудование и заработ-

ную плату. «Из-за этого произошел интересный струк-
турный сдвиг, — отмечает эксперт. — Хотя в абсолютных 
цифрах траты на корма могли даже немного вырасти, 
их доля в конечной себестоимости продукции живот-
новодства перестала быть доминирующей. На фоне по-
дорожания всех остальных статей расходов доля кормов 
в себестоимости естественным образом снизилась с при-
вычных 70 % до 55–60 % максимум». А столкнувшись 
с колоссальным ростом издержек по другим направле-
ниям, которые невозможно сократить: тарифы моно-
полий, стоимость кредитов, — животноводы выбрали 
самую легкую, как им кажется, мишень для экономии — 
производителей кормов. И началось давление на заку-

почные цены. В результате под удар 
попали именно кормовые компании. 
«Для них сложилась парадоксальная 
ситуация: клиенты (животноводы) 
требуют снижать или не повышать 
стоимость кормов, ссылаясь на новую 
структуру себестоимости, в то время 
как сами производители комбикор-
мов столкнулись с многофакторным 
ростом собственных издержек, — 
объясняет Савкина. — Им прихо-
дится закупать сырье и компонен-
ты по высоким ценам, доставлять 
его в Россию, но продавать гото-
вую продукцию их пытались заста-
вить по старым ценам. Таким обра-
зом, этот год для кормовой отрасли 
прошел в условиях жесткой неопре-
деленности, когда доходы сжимают-
ся, а расходы растут».

Наконец, рассказывает Савкина, 
в прошлом году продолжалось санк-
ционное давление, и некоторые ино-
странные, в том числе европейские, по-
ставщики, опасаясь косвенных санкций, 
прекращали отгрузки даже из Китая. 

При этом, подчеркивает эксперт, отраслевое сообщество 
сумело аргументированно отсрочить введение марки-
ровки кормовых добавок, которая создала бы избыточную 
нагрузку на B2B-сегмент. С 1 сентября 2025 года по 31 ав-
густа 2026-го маркировка кормовых добавок осуществ-
ляется в добровольном порядке, а с 1 сентября текущего 
года станет обязательной (подробнее о введении марки-
ровки в различных отраслях — читайте в апрельском но-
мере «Агроинвестора»). 

Виталий Павлюк, говоря о трудностях, с которыми ком-
пания сталкивалась в прошлом году, вспоминает, что в на-
чале 2025-го возникали небольшие проблемы с оплатой 
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по импортным контрактам, но к кон-
цу года ситуация нормализовалась.

Для «Черкизово» основные слож-
ности были связаны с нехваткой ква-
лифицированных специалистов, де-
фицитом качественных аналогов 
оригинальных запчастей для обору-
дования и необходимостью искать 
альтернативные кормокомпоненты 
по приемлемым ценам, перечисляет 
представитель компании. 

Однако, несмотря на сложившую-
ся непростую ситуацию, участники 
рынка продолжали реализовывать 
проекты, способствующие развитию 
кормового направления. Так, в «Чер-
кизово» в прошлом году основные ре-
сурсы были направлены на модерни-
зацию мощностей на комбикормовых 
предприятиях на Алтае и в Москов-
ской области. В первом регионе было 
запущено производство полножирной 
сои — важного компонента кормов.

На остальных комбикормовых за-
водах группы проводились локальные 
модернизации на основных произ-
водственных мощностях для увели-
чения объемов выпуска и улучшения 
безопасности и качества продукции. 

А ГАП «Ресурс» в 2025-м ввела в экс-
плуатацию четыре дополнительные 
линии производства шрота на ком-
бикормовом заводе в Тамбовской об-
ласти, а также запустила завод по вы-
пуску специализированных кормов 
для МРС мощностью 15 т/час в рам-
ках овцеводческого кластера в Рос-
товской области.

Ценовая ситуация
Согласно официальным данным, стои-
мость комбикормов на открытом рын-
ке в прошлом году росла, утверждает 
Евгения Пармухина. Это происходи-
ло на фоне снижения цен на массовые 
компоненты комбикорма, в первую 
очередь зерновые, сою, растительные 
кормовые протеины. «На импортные 
составляющие цены были нестабиль-
ны, что затрудняло планирование, — 
обращает внимание эксперт. — Кроме 
того, негативно сказывались приоста-
новки обращения определенных ви-
дов кормовых добавок».

Имели тенденцию к удорожанию 
и прочие компоненты себестоимо-
сти — логистика, энергия, упаковка, 
отмечает Пармухина. Одновремен-

но доля затрат на комбикорма в об-
щей себестоимости производства 
продукции животноводства сни-
зилась, подтверждает эксперт слова 
Савкиной. Это позволяет сделать вы-
вод, что хозяйства, самостоятельно 
обеспечивающие себя кормами, мо-
гут более эффективно использовать 
ценовые тренды, считает она.

«Никто не мог предположить столь 
чувствительные колебания курса ва-
лют в начале года, за которыми на-
чался ценовой спад от китайских 
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Кг в год	 ИСТОЧНИК:  «ТЕКАРТ»  
НА ОСНОВЕ ДАННЫХ РОССТАТА

Потребление комбикорма
в расчете на голову

2021 2022 2023 2024 2025

Свиньи  КРС  Птица
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производителей, оказавшийся не тра-
диционным сезонным явлением, — 
комментирует Сергей Михнюк. — Это 
снижение длилось весь 2025-й и про-
должилось в начале 2026-го». В итоге 
ожидания и прогнозы, которые были 
у отраслевых игроков, в первую оче-
редь импортеров кормовых доба-
вок, в части объемов продаж и до-
ходности, для большинства из них 
вряд ли сбылись, полагает эксперт. 
Во-первых, из-за ценовой конъюнк-
туры. Во-вторых, из-за начавшейся 
тенденции нарастания просрочен-
ной дебиторской задолженности со 
стороны животноводов и птицево-
дов, которая напрямую влияет на обо-
рачиваемость капитала компаний. 

Общий тренд в части цен на клю-
чевые импортируемые кормовые до-
бавки нисходящий, говорит Любовь 
Савкина. «Но парадокс в том, что, не-
смотря на падение цен в стране-экс-
портере, Китае, финансовая нагрузка 
на импортеров не снизилась, — под-
черкивает она. — Из-за длительных 
сроков доставки — три месяца и бо-
лее — они были вынуждены прода-
вать уже доставленный товар по те-
кущим, более низким ценам, теряя 
маржу». При этом риски и затра-
ты на логистику и финансирование 
у импортеров оставались высокими.

Специалистов «Сибагро» устра-
ивают цены на кормовые компо-
ненты — во многом благодаря эф-
фективно выстроенной компанией 
стратегии закупок. «Основное сы-
рье мы приобретаем через электрон-
ную торговую площадку, в реальном 
времени получая самые выгодные 
предложения», — делится Виталий 
Павлюк. Специализированные ком-
поненты, такие как аминокислоты 
и витамины, группа закупает напря-
мую у китайских производителей 
по долгосрочным контрактам. Это 
экономия на посредниках и фикси-
рованные выгодные условия. «Даже 
когда некоторые позиции дорожали 
в 2025 году, наша стратегия помога-

ла покупать их по самой низкой цене 
на момент сделки», — утверждает 
топ-менеджер.

На ключевые кормокомпоненты 
отечественного производства — зер-
новые, шрот, жмых — цены во вто-
рой половине 2025 года опустились, 
комментирует представитель «Чер-
кизово». Исключение составили рас-
тительные масла, стоимость кото-
рых, наоборот, выросла под влиянием 
увеличившегося экспортного спро-
са. Цены на импортное сырье были 
стабильными, но продолжали зави-
сеть от курсов валют и логистиче-
ских затрат, которые поднялись из-за 
напряженной геополитической об-
становки. При этом группа активно 
использует альтернативные ингре-
диенты из стран, остающихся стра-
тегическими партнерами России, 
а также составляющие отечествен-
ного производства, акцентирует вни-
мание специалист.

От импорта  
все еще зависим
По мнению Сергея Михнюка, Россия 
не сильно эволюционировала в во-
просе импортозамещения в части 
кормовых добавок. «Кроме традици-
онного метионина в России и лизи-
на-сульфата на территории Союзного 
государства, можно говорить о край-
не небольших объемах производства 
треонина и триптофана в соседней Бе-
ларуси, которые не покрывают наши 
потребности, — констатирует он. — 
Больше на горизонте запускаемых 
проектов по производству кормо-
вых добавок категории commodities 
в среднесрочной перспективе пока 
не наблюдается». 

Широкий спектр витаминов и ами-
нокислот остаются преимуществен-
но импортными, подтверждает Сав-
кина. Причем поставки их в Россию 
идут в основном из Китая. «Не очень 
хорошая ситуация, когда есть опо-
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РЫНКУ НУЖЕН МАСШТАБ?
Один из способов получать ряд кормовых 
компонентов — глубокая переработка зер-
новых, из которых можно изготавливать ли-
зин и другие кормовые добавки, однако 
проекты по глубокой переработке зерновых 
в нашей стране развиваются не очень ак-
тивно. И это несмотря на то, что после вво-
да с 2021 года экспортных пошлин на зерно 
цены на него на внутреннем рынке обва-
лились. Тем не менее в России, как правило, 
выбирают строить заводы под изготовле-
ние монопродукта, например лизина, но это 
не очень продуктивная стратегия. 

Давайте посмотрим, как реализуются про-
екты по глубокой переработке зерновых 
культур мировыми лидерами данного сег-
мента. Например, в США в городе Декейтер 
через дорогу стоят два завода. Один при-
надлежит компании ADM, которая занимает-
ся глубокой переработкой зерновых в сиро-
пы, крахмалы и лизин, второй — компании 
Tate & Lyle, которая, помимо кормов и кор-
мовых добавок, делает широкий ассор
тимент ингредиентов для выпуска продук-
тов питания, в том числе большие объемы 
кукурузного сахара. Суммарно эти два пред-
приятия производят огромное количество 
продуктов глубокой переработки, причем 
абсолютно разных. И хотя они стоят друг 
от друга через дорогу, они не конкурен-
ты. Первый перерабатывает 50 тыс. т зер-
новых в сутки, второй — порядка 33 тыс. т. 
В России нет ни одного комбината такого 

масштаба: самые крупные отечественные 
предприятия, которые строились еще в со-
ветское время, были рассчитаны на перера-
ботку 2,5 тыс. т сырья в сутки каждое. 

Наши же проекты ориентируются на мо-
норынок и крайне узкий ассортимент. 
А чтобы глубокая переработка зерна была 
эффективной и выгодной как для самих 
инвесторов, так и для покупателей, в част-
ности животноводов, необходим широкий 
ассортимент, рассчитанный на разный круг 
потребителей и экспорт. Чем шире линей-
ка конечной продукции, чем больше она 
ориентирована на продукты, востребован-
ные не только в России, но и в мире в це-
лом, тем их производство становится более 
окупаемым.

Из-за того, что заводы, которые выпуска-
ют лизин в России, не экспортируют свою 
продукцию, а поставляют ее только оте-
чественным животноводам, цены на него 
у нас остаются высокими. При этом объе-
мы производства лизина в стране недоста-
точны для обеспечения потребностей в нем 
рынка, поэтому мы все еще импортозави-
симы. А при расчете стоимости на внутрен-
нем рынке считается цена на мировом плюс 
логистика и риски. При условии же выхо-
да на экспорт продукт будет стоить меньше 
на цену логистики и рисков. Именно поэто-
му пока наши животноводы покупают ами-
нокислоты по гораздо более высоким ценам, 
чем их конкуренты на Западе.

Аркадий 
ЗЛОЧЕВСКИЙ

Президент  
Российского  

зернового союза
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ра всего на одну страну», — говорит 
она. Ситуацию усугубляют регуля-
торные риски и логистическая не-
стабильность.

О необходимости повысить уровень 
самообеспечения кормовыми амино-
кислотами, витаминами, ферментами 
говорится давно, напоминает Парму-
хина. И усилия в данной сфере пред-
принимаются: стране уже удалось до-
биться высокого самообеспечения 
лизином и метионином. «По другим 
аминокислотам ситуация сложнее, — 
признает эксперт. — Несмотря на по-
требность, не всем проектам удается 
дойти до запуска». 

В сегменте кормовых витаминов, 
по информации «Текарт», сохраня-
ется высокая импортозависимость. 
Три российские компании, кото-
рые производят данную продукцию, 
не могут удовлетворить потреб-
ность рынка ни по спектру выпу-
скаемых позиций, ни по объемам. 
«По ферментам также ситуация ме-
няется медленно, уровень зависи-
мости от зарубежных поставщиков 
высокий», — констатирует Парму-
хина. Сейчас самый крупный проект 
в данной сфере у ГК «Эфко». Компа-
ния инвестирует почти 10 млрд руб. 
в строительство завода по выпуску 
кормовых ферментов мощностью 
2,4 тыс. т/год в Белгородской обла-
сти. Запустить новое производство 
планируется уже в этом году.

В плане же обеспечения запасными 
частями комбикормовых предприя-
тий российские компании не оказа-
лись в тупиковой ситуации, счита-
ет Михнюк. Параллельный импорт 
и отечественные инженеры, рабо-
тающие на заводах по производству 
данной продукции, закрывают боль-
шинство потребностей, обеспечивая 

бесперебойность и требуемое каче-
ство выработки комбикормов в не-
обходимых объемах, знает он.

В числе позитивных трендов, наме-
тившихся в кормовой отрасли в про-
шлом году, Савкина выделяет стра-
тегию локализации производства 
кормовых компонентов. В прошлом 
году, напоминает эксперт, Минсель-
хоз определил перечень критически 
важных кормовых добавок (подроб-
нее — в статье на стр. 10). С 1 января 
2027 года инвесторы, которые осу-
ществляют выпуск критически важ-
ных компонентов, смогут рассчи-
тывать на возмещение 20 % прямых 
затрат на создание или модернизацию 
предприятий, при условии, что про-
изводственные мощности должны 
быть введены в эксплуатацию не ра-
нее 2024 года.

Что ждет отрасль 
в 2026-м?
Этот год начался с продолжения ни-
сходящего тренда на аминокислоты 
и витамины в первую очередь, отме-
чает Сергей Михнюк. В середине фев-
раля в НКС рассчитывали, что весной 
этот тренд иссякнет и цены «оттолк-
нутся от дна», что позволит импор-
терам более оптимистично смотреть 
вперед. Относительно производства 
комбикормов очевидных предпосы-
лок для существенного увеличения 
объемов в текущем году не просма-
тривается, считает эксперт. «Наша 
страна вышла на плато производ-
ства и потребления продукции жи-
вотноводства, что напрямую связано 
и с выпуском кормов, — акцентиру-
ет внимание он. — На фоне снижения 
покупательской способности и уве-
личения стоимости производимой 
продукции животноводства рост по-

требления животного белка на душу 
населения маловероятен».

Негативный ценовой тренд на кор-
мовые добавки отмечался в январе 
этого года, подтверждает Савкина. 
«Но так как мы завозим данную про-
дукцию из КНР, а с 17 февраля 2026-го 
в течение 16 дней там празднуют ки-
тайский Новый год, компании-произ-
водители страны-экспортера с нача-
ла последнего зимнего месяца стали 
резко увеличивать цены (на 8–10 % 
за неделю), ожидая повышательного 
спроса на две недели вперед», — де-
лилась эксперт в середине февраля. 
Таким образом, она прогнозирова-
ла рост стоимости кормовых доба-
вок в России в пределах 10 % в конце 
февраля — начале марта. Далее цены 
на данную продукцию будут продол-
жать зависеть от мировых цен и на-
строений. «Именно поэтому нам важно 
локализовать производство кормо-
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вых добавок в России», — подчерки-
вает Савкина. 

Что касается объемов выпуска ком-
бикорма, то их рост не является глав-
ной целью, важнее сохранение до-
ходности в условиях сжатия маржи, 
считает эксперт. «В краткосрочной 
перспективе увеличение производ-
ства кормов возможно за счет обще-
го повышения внутреннего потреб-
ления мяса (которое пока упирается 
в покупательную способность насе-
ления), а также за счет наращивания 
экспорта, — полагает она. — В долго-
срочной перспективе — за счет ло-
кализации добавок, которая снизит 
зависимость от импорта и логисти-
ческих рисков».

В числе ключевых факторов, ко-
торые будут влиять на рынок кор-
мов в 2026 году, Савкина называет 
ценовую и валютную стабильность 
на рынке сырья, регуляторную среду, 

платежную дисциплину потребите-
лей — животноводческих комплек-
сов, прогресс в проектах локализа-
ции, динамику внутреннего спроса 
на мясо, которая определяется эконо-
мической ситуацией в стране.

Ситуация на комбикормовом рынке 
в 2026 году будет во многом зависеть 
от дальнейшего развития животно-
водства, соглашается Пармухина. «По 
свинине и птице достигнуто опреде-
ленное плато, наращивать потреб-
ление внутри страны становится 
все сложнее, а возможности экспор-
та ограничивает геополитика и ма-
кроэкономические факторы, — гово-
рит она. — Тем не менее у российских 
компаний хороший потенциал для на-
ращивания вывоза, поэтому в случае 
изменения внешних условий может 
появиться более серьезный потенциал 
и для увеличения производства мяса, 
что повлечет рост спроса на корма». 

В сегменте КРС, а также в нишевых 
секторах потенциал для расширения 
объемов выпуска в текущих услови-
ях выше, уверена эксперт. Опреде-
ленное развитие и расширение сбыта, 
по ее мнению, может быть достигну-
то также за счет внедрения иннова-
ций и технологий.

«Черкизово» в 2026 году продол-
жит реализацию локальных проек-
тов по модернизации производств, 
направленных на улучшение без-
опасности и качества выпускаемой 
продукции, информирует предста-
витель группы. 

В «Сибагро», глядя на этот год, учи-
тывают снижение цены на соевый 
шрот. К концу 2025-го она упала при-
мерно на 25 %, говорит Виталий Пав-
люк. «Мы ожидаем, что в первом 
полугодии возможна небольшая до-
полнительная коррекция, после чего 
цены стабилизируются», — делится 
топ-менеджер. Падение стоимости 
этого ключевого компонента одно-
значно снизит общую себестоимость 
продукции. Однако точный процент 
будет зависеть от доли соевого шро-
та в конкретных рецептах, динами-
ки цен на другие ингредиенты и ко-
лебаний валютных курсов, добавляет 
он. «Таким образом, при прочих рав-
ных условиях мы ожидаем снижения 
себестоимости комбикорма. Оконча-
тельный финансовый эффект будет 
ясен по итогам года, когда станет из-
вестна стоимость всех компонентов 
для производства комбикормов», — 
заключает Павлюк.	

Млн т	 ИСТОЧНИК:  РОССТАТ

Структура производства
комбикормов по видам 
сельхозживотных

0,3 Для других  
      видов животных

3,2 Для КРС

17,1 Для птицы

16,2 Для свиней


